


El dinamismo que caracteriza el sector de la peluquería obliga al profesional 
a evolucionar constantemente para satisfacer las necesidades del cada vez 
más experimentado cliente. 
 
Partiendo de este contexto nace Fussion, una experiencia dedicada a los 
profesionales de la peluquería con un perfil más creativo. Un profesional que 
trabaja en nuestro sector con un objetivo prioritario: comprar su libertad 
creativa. 
 
La idea de fussion parte de un doble significado, desde el punto de vista 
creativo fussion es pasión , es mestizaje y creación, y en lo empresarial se 
traduce en integración y colaboración con un único objetivo prioritario: el 
éxito. 

Qué es Fussion? 



Por qué Fussion? 
Por la necesidad que tiene el peluquero de 
diferenciarse. 
 
Por la dinámica de mercado que obliga al 
profesional a buscar nuevos 
formatos para llegar a nuestro cliente, 
fidelizarlo y retenerlo. 
 
Por el contexto actual en el que la 
competitividad ha aumentado de forma 
considerable. 
 
Por la necesidad de ir más allá, ofrecer 
soluciones y responder a los 
cambios del día a día 



Qué ventajas aporta Fussion? 
Aplicando Fussion Tools tu cliente conseguirá: 
 
Å Incrementar la frecuencia de visita de sus clientes. 
 

Å Incrementar el ticket medio del salón. 
 

Å Tu cliente se sentirá satisfecho con lo que le estás ofreciendo. 
 

Å Nos enfocamos a la calidad del servicio, ofreciendo un plus diferencial. 
 

Å Adaptamos de una forma creativa el enfoque empresarial que debe tener 
cualquier salón. 
 

Å Combinando tu profesionalidad y nivel de servicio con las herramientas 
de Fussion, conseguiremos que nuestro cliente se sienta diferente, especial y 
único. 



A quien vamos con Fussion? 
Å Al tratarse de un proyecto de imagen de marca es importante que cada uno 
de nosotros realicemos una selección de que tipo de cliente es el idóneo 
para Fussion 
 
Å Como ya os hemos comentado Fussion es una forma de trabajo, un 
sistema dinamizador, un programa de fidelización. El éxito o fracaso del 
mismo estará condicionado a los salones que entren a formar parte de la 
comunidad Fussion 



Perfil Fussion 
Å Tipo de clientela del salón: Clientela joven, mediana edad. 
 

Å Sensibilizaci·n hacía las herramientas de promoción y dinamización 
comercial en el salón 
 

Å Imagen coherente y aplicable al concepto Fussion 
 

Å Necesidad de rentabilizar más los servicios del salón 
 

Å Clientes Premium y Clientes VIP de la firma siempre que cumplan con los 
requisitos anteriormente comentados. 



Cuales son los  
elementos Fussion? 

En la actualidad disponemos de las siguientes fussion tools: 
 

Å Carnets Fussion 
 

Å Cup·n de Servicio Fussion 
 

Å D²a del color Fussion 
 

Å Vale de descuento Fussion 
 

Å Cup·n de producto Fussion 
 

Å Invita a un Amigo 
 

Å D²a del an§lisis Fussion 
 

Å Vale Regalo Fussion 



Carnets Fussion 
Carnets Fussion: 
 

Segmenta tus clientes y ofréceles un plus adicional con los carnets 
Fussion, carnets anuales que ofrecen a tu cliente un descuento del 10% en 
los productos comprados en el salón . (10% adicional en servicios en el caso 
de los carnets VIP). 



Cupón de Servicio Fussion 

Consigue a través del cupón 
de servicio aumentar la 
frecuencia de visitas de tus 
clientes. Prémiales con un 
descuento proporcional al 
importe de los cuatro 
últimos servicios realizados 
en tu salón. 



Día del Color Fussion 

Entrega el cupón los Miércoles y aumenta la frecuencia de tu salón de 
forma puntual con un 15% de descuento en los servicios de color. 



Vale de descuento Fussion 

Fomenta la reventa y Fideliza a 
tus clientes con un cupón de 
descuento válido para la 
próxima compra de producto. 



Cupón de Producto Fussion 

Premia la compra continuada 
de productos por parte de 
tus clientes. Regálale un 
producto en la quinta 
compra que tu cliente 
realice. 



Invita a un amig@ 

Una de las mejores herramientas de Marketing, usa el cupón de Invita 
a un amig@ para ofrecer un baño de color, un masaje, o bien, un 
análisis capilar a conocidos de tus clientes. 
 

Aumentar rápidamente los clientes en tu salón y fidelizarlos desde el 
primer día. 



Día del Análisis Fussion 

Utiliza los jueves 
para atraer a clientes 
de tratamiento 
regalando un 
análisis capilar, 
profesionaliza y 
rentabiliza más tu 
salón añadiendo 
nuevos servicios de 
valor!! 



Vale Regalo Fussion 
Con aquellos clientes que son fieles a tu salón, o bien, el día de su 
cumpleaños, o ante un evento especial. Regala un vale canjeable por un 
producto en su próxima visita. 



Otros Elementos Fussion 
Sales Folder: Será la carta de presentación de Fussion, una carpeta 
donde se explicará el concepto Fussion y cada uno de los elementos que 
lo forman. 
 
 Exterior     Interior 


